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Fiche pédagogique 





té : Duo gagnant Compréhension écrite 

e Comprendre un formulaire d'abonnement 

e Repérer les procédés de mise en valeur utilisés dans une offre 
promotionnelle 





e Lexique de |"achat-vente (moyens de paiement, prix, conditions...) 
e Expression du temps (sous, à tout moment,...) 
e Lexique de Poffre promotionnelle (préférentiel, cadeau,...) 





Avant le travail sur le document 


1. Travail préparatoire collectif (remue-méninges) : donner le bulletin et 
faire faire des hypothêses sur le type de document. Cf Corrigé. 


Travail sur le document 


2. Travail individuel (ou par 2) et mise en commun : activités 1 et 2. Ces 
activités portent sur la compréhension du sens. Lors de la mise en 
commun, demander de justifier les réponses (indication des parties du 
texte qui contiennent les informations). 


3. Travail individuel (ou par 2) et mise en commun : activité 3. Cette 
activité porte sur le lexique. Elle peut se faire avec la transcription. 


4. Travail individuel (ou par paire) et mise en commun : activité 4. Cette 
activité porte sur la grammaire. Elle peut se faire avec la transcription. 


5. Travail collectif (remue-méninges) : faire relever les procédés de mise en 
valeur, ce qui est offert pour attirer le client. 


6. Travail collectif (remue-méninges) : faire faire des hypothêses sur le 
contenu du magazine. 





Bulletin d'abonnement scanné « Duo gagnant » 











Duo gagnant 


Offrez ou offrez-vous 









ECOPLI 






62069 ARRAS CEDEX 9 





AUTORISATION 30070 


MANAGEMENT 


DERNIERE OFFRE 


avant augmentation de 


Martagement 1 an-12 numéros 


Vivant, accessible et concret, Management parte Le magazine qui aborde autrement Véconomie 
sans tabou des vrais probiémes en entreprise et etila vie des entreprises : enquétes sur | actualité 
aborde toutes les tacettes de ia vie protessionmelie trançaise et internationale, conseiis pour gérer votre 
et personneilo carriére et votre argent. indicaseurs de tendance 


Bion au travail, bien dans la vie Le magarino leader do la presse économiquo 


Abonnement rapide et facile : 
payez ultérieurement ! 


POUR VOUS ABONNER Nf Derniêre offre avant augmentation de Management 


renvoyez cette carte sans argent et sons [affranchir | 
3 Vos 6 avantages 
abonnement 
(288,62 E) 1. Une économie importante : 


19 € [124,63 F) de réduction 


les ID « Le palement différé : vous ne 
% commencez à régier qu'á réception 
au lieu de 63c€ de la facture. 


(412,75 E) - La stabilité du tarif pendant la 
durée de abonnement. 


' .L écepti à domicile de 
| Martagement rem codigo 
business y 


aucun mumero. 







-)Je m'abonne au Duo Gagnant : 
Management - | 0/1] numéros) + Capital 
1 an (12 numéros) 44 € (288,62 F) 
ou lieu de 63€ (413,25) 
soit 30% de réduction. 
Je ne régle rien maintenant, je paierai 
à réception de votre facture, 










an-Tim" pour 25,99 € [170,48') 


ue de vento ou numár 


3 Vobonnemert à Capital se! tan «1207 pour 27,50 € (180,39) 


qu beu de 30-€ | 196.29) prix de vente ou numero 





















J'ai bien noté que je ne régle rien maintenont, 





Mes cosrdonmses 


« La garantie de remboursement : 
vous pouvez résilier Fabonnement 
à tout moment, vous serez rem- 
boursé des numéros non servis. 





Les bons pi Fr « Le service “vacances” gratuit : 
/AS cortes ban des pm sur simplo demande de votre part, 

res votre magazine vous suivra sur 
votre licu de vacances sans aucun 
frais supplémentaires. 






Ema 


Si vous souhaitez offrir un abonnement, mercs de nous indiquer les 
cosedonades du destinataire sur papier Elbre. 


To Pour profiter de cette offre, renvoyez vite votre bon ci-contre 
am Snmai sans argent et sans Vaffranchir. 


Duo gagnant 


> Activité 1 : Répondez aux questions. 


Si vous acceptez ['offre « Duo gagnant » : 
Om allgz=vOUs TECEVON À us sssisnnsisaa api bes es irado ue saia p adaga iai cs sa lidos 
» OU GE SONS PAVCE O sussa ro ee E Tra ds e ada 
o Quand Als voUS Pavel qesntednindado fpiaad LE da MEROS Foi Naa EUA ad 


> Activité 2 : Cochez la phrase exacte. 


D] Si je signe, je m'engage pour un an. 
D] Si je signe, je peux interrompre 1"abonnement quand je le veux. 


D] Je suis obligé de m"abonner aux deux magazines. 
O J*ai plusieurs choix. 


[] Lºabonnement aux deux magazines m"offre une réduction de la moitié de la somme 
normale. 
D] L'abonnement aux deux magazines m"offre une réduction du tiers de la somme normale. 


[] Si j'arrête, je suis remboursé des numéros que je nai pas reçus. 
DI Si j'arrête, je perds une partie de mon argent. 


0] Je peux demander qu'on m"envoie les magasines à une autre adresse gratuitement. 
O] Je peux demander qu'on m'envoie les magasines à une autre adresse avec un supplément à 


payer. 


[] Si je veux arrêter, je dois prévenir 1 mois avant. 
D] Je peux arrêter du jour au lendemain. 


[] Cette offre concerne les Français et les étrangers. 
D] Cette offre concerne seulement les Français de Métropole. 


DJ Lºun des deux magazines augmentera bientôt. 
L] Aucun des deux magazines n'augmentera.. 


D] Je peux demander à la société de ne pas communiquer mon nom et mon adresse. 
[] Je ne peux pas empêcher la société d'utiliser mon nom et mon adresse. 


D] Je dois mettre un timbre sur la carte. 
D] Je nºai pas besoin de mettre un timbre sur la carte. 


>Activité 3 : Associez les mots et leurs équivalents. 





1. Baisse de prix a. Résilier 

2. Payer les frais de port b. Régler 

3. Rendre une somme d”argent c. Réduction 

4. Mettre fin à un contrat d. Frais 

5. Hausse de prix e. Rembourser 

6. Payer f. Affranchir 

7. Dépense g. Augmentation 

8. Nom et adresse h. Coordonnées 
1 2 3 4 5 6 


























>Activité 4 : Trouvez dans le document des expressions de temps. 























Duo gagnant : Corrigé 


Travail préparatoire 


Gráce à des questions du type « Comment s'appelle ce type de document ? » « Quel type de 
produit vend-on généralement de cette façon ? » « À quoi sert-il ? » « Ou le trouve —t-on ? 
« Qui Venvoie ? » « Quel est Vavantage d'un abonnement ? »..., faire émerger des 
informations suivantes et préciser le lexique approprié : 

e Jls'agit d'un bulletin d'abonnement à un magazine qui offre une réduction de prix par 
rapport à ce que Ion paierait si on achetait le magazine en kiosque au numéro. Ces 
bulletins se trouvent dans les magazines ou sont envoyés par la poste accompagnés 
d'une lettre type qui parait personnalisée. 

e Cetype d'offre promotionnelle est à la fois un type de publicité directe appelé 
publipostage et un type de vente à distance. Il est à noter que le publipostage 
représente 50% des dépenses publicitaires des entreprises. Le fichier clients des 
entreprises leur permet également de relancer d"anciens abonnés. 

e La plupart des magazines ont recours à ce type de pratique ainsi que quelques 
fabricants de produits alimentaires (café, foie gras notamment) 

e Pour la société, |'abonnement est une garantie de vente, une fidélisation. Le 
consommateur peut être attiré par les réductions de prix qui sont souvent conséquentes 
et les cadeaux qui sont offerts. 


> Activité 1 : Répondez aux questions. 


Si vous acceptez ["offre « Duo gagnant » : 
e Qu'allez-vous recevoir ? 12 numéros du magazine « Capital » et 11 numéros du 
magazine « Management » 
e Qu'allez-vous payer ? 44 € 
* Quandallez-vous payer ? À la réception de la facture. 


> Activité 2 : Cochez la phrase exacte. 


Si je signe, je m'engage pour un an. 
Si je signe, je peux interrompre " abonnement quand je le veux. 


Je suis obligé de m"abonner aux deux magazines. 
Jºai plusieurs choix. 


Lºabonnement aux deux magazines m”offre une réduction de la moitié de la somme 
normale. 
L"abonnement aux deux magazines m'offre une réduction du tiers de la somme normale. 


Si j'arrête, je suis remboursé des numéros que je nai pas reçus. 
Si j'arrête, je perds une partie de mon argent. 


Je peux demander qu'on m"envoie les magasines à une autre adresse gratuitement. 
Je peux demander qu'on m"envoie les magasines à une autre adresse avec un supplément à 


payer. 


Si je veux arrêter, je dois prévenir 1 mois avant. 
Je peux arrêter du jour au lendemain. 


Cette offre concerne les Français et les étrangers. 
Cette offre concerne seulement les Français de Métropole. 


Lºun des deux magazines augmentera bientôt. 
Aucun des deux magazines n'augmentera.. 


Je peux demander à la société de ne pas communiquer mon nom et mon adresse. 
Je ne peux pas empêcher la société d'utiliser mon nom et mon adresse. 


Je dois mettre un timbre sur la carte. 
Je nºai pas besoin de mettre un timbre sur la carte. 


> Activité 3 : Associez les mots et leurs équivalents. 











1. Baisse de prix a. Résilier 
2. Payer les frais de port b. Régler 
3. Rendre une somme d”argent c. Réduction 
4. Mettre fin à un contrat d. Frais 
5. Hausse de prix e. Rembourser 
6. Payer f. Affranchir 
7. Dépense g. Augmentation 
8. Nom et adresse h. Coordonnées 
Z 3 4 5 6 7 8 
c f e a g b d h 


























>Activité 4 : Trouvez dans le document des expressions de temps. 








Ultéricurement — maintenant — à réception de — pendant — à tout moment - avant 





Remue-méninges final 


1. VPoffre faite insiste sur : 

- le prix préférentiel (synonymes : économie importante, |urgence de [offre, 
réduction de 36%) 

- laliberté et la simplicité : arrêt possible de 1"abonnement à tout moment, le 
remboursement des numéros non envoyés, | envoi à une autre adresse 
gratuitement (« sur simple demande ». 

- Le paiement différé. 


2. Les deux couvertures de magazines présentées donnent des indices sur le contenu : il 
s"agit de deux magazines économiques : « Capital » qui traite des sujets généraux et 
« Management » qui traite plus de |entreprise et de la vie professionnelle ; 1l s*adresse 
aux cadres (Cftitre). Les deux magazines sont présentés comme complémentaires. 








